
Designstudio für Markenentwicklung und strategisches Design.

Branding
Booster

5 Sofortmaßnahmen für mehr Umsatz durch

bessere Markenwahrnehmung.​
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Einleitung

Einleitung
Branding ist kein „Nice to have“.

Es ist ein unterschätzter Wachstumshebel, besonders dann, wenn er gezielt eingesetzt wird.

In diesem Guide zeige ich dir 5 einfache, aber wirkungsvolle Maßnahmen, mit denen du deine Marke

so optimierst, dass sie mehr Vertrauen aufbaut, bessere Kunden anzieht und deinen Umsatz steigern kann.

Das Beste: Du brauchst kein Rebranding, keine neue Website und keine Agentur.

Nur einen klaren Blick auf die richtigen Stellschrauben.

Let‘s Go!

Disclaimer:

Klar ist: Eine starke Marke besteht aus mehr als 5 Maßnahmen.

Ob dein Umsatz wirklich steigt, hängt von vielen weiteren Faktoren ab, wie Strategie, Zielgruppe, Angebot oder Markt.

Mit diesen 5 Maßnahmen hast du einen wichtigen Schritt gemacht, um deine Marke klarer, überzeugender und erfolgreicher zu positionieren.
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Meine Geschichte

Lies die ganze Geschichte hier

Meine Geschichte
Mein Name ist Lukas Zischke, ich bin Gründer und Creative Director von zischke.studio® –

einem unabhängigen Branding- und Designstudio.

Ich glaube daran, dass starke Marken Klarheit brauchen. Nach innen und außen. Erst wenn Strategie,

Design und Kommunikation zusammenpassen, entsteht mehr als nur ein schöner Auftritt:

Es entsteht Vertrauen, Wirkung und langfristiger Erfolg.

Meine Mission ist es, das maximale Potenzial aus jeder Marke herauszuholen.

https://zischke.studio/studio
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5 Sofortmaßnahmen
Der erste Eindruck entscheidet. Und zwar sofort.

Warum das wichtig ist:

Der erste Blick entscheidet, ob jemand bleibt oder weiterklickt.

Wenn nicht sofort klar ist, was du anbietest, für wen es ist und warum es relevant ist,

verlierst du potenzielle Kunden noch bevor du eine Chance hattest, sie zu überzeugen.

Mini Check:

Öffne deine Startseite, LinkedIn-Bio oder dein Instagram Profil.

Frag dich: Würde jemand, der dich nicht kennt, in 3 Sekunden verstehen,

was du machst und warum das für ihn relevant ist?

Action-Tipp:

Schreibe eine neue Startseiten-Headline nach dem Muster: 

Ich helfe [Zielgruppe], [Problem zu lösen] durch [Lösung / Methode].

Was du jetzt prüfen solltest:

Wird auf deiner Website oder deinem Profil in den ersten 3 Sekunden klar:

Versteht man deinen Claim, dein Angebot, deine Headline auch ohne Kontext?

Hast du visuell Klarheit geschaffen oder herrscht visuelles Chaos?

•	 Was du anbietest?

•	 Für wen?

•	 Welchen Mehrwert du lieferst?

Der erste Eindruck entscheidet.
Und zwar sofort.

1.



Seite 5 von 10Branding Booster – 5 Sofortmaßnahmen für mehr Umsatz durch bessere Markenwahrnehmung.

5 Sofortmaßnahmen
Ein Einheitlicher Auftritt schafft Vertrauen.

Ein Einheitlicher Auftritt
schafft Vertrauen.

Warum das wichtig ist:

Vertrauen entsteht, wenn etwas wiedererkennbar und konsistent ist.

Wenn dein Markenauftritt auf jedem Kanal anders wirkt, mal professionell, mal chaotisch,

entsteht Unsicherheit. Und Unsicherheit verkauft nicht.

Mini Check:

Öffne deine letzten drei Kundenkontaktpunkte (z. B. Website, Instagram, Angebot als PDF).

Frag dich: Würde jemand erkennen, dass das alles von derselben Marke stammt?

Action-Tipp:

Wähle ein Set an Grundelementen (Farben, Schriften, Bildstil, Tonalität) und definiere

sie als dein „Mini-Styleguide“. Nutze sie konsequent auf allen Kanälen.

Was du jetzt prüfen solltest:

Wirkst du auf allen Kontaktpunkten gleich klar und professionell?

Inkonsequenz schwächt deine Marke. Konsistenz stärkt sie und steigert 

einen Wiedererkennungswert.

•	 Nutzen Website, Social Media und Print dieselben Farben, Schriften und Bildwelten?

•	 Ist deine Sprache überall ähnlich oder schwankt der Ton?

•	 Haben deine Angebote, Dokumente und Profile denselben Aufbau und Stil?

2.
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5 Sofortmaßnahmen
Positionierung: Versteht man sofort, wofür du stehst?

Positionierung: Versteht man
sofort, wofür du stehst?

Warum das wichtig ist:

Wenn du selbst nicht klar sagen kannst, wofür deine Marke steht, können es andere erst recht nicht.

Unklare Positionierung führt zu falschen Kunden, Preisdiskussionen und weniger Umsatz.

Klarheit zieht die Richtigen an. Und die zahlen besser.

Mini Check:

Stell dir vor, du triffst deine Wunschkund:in im Fahrstuhl.

Kannst du ihr in 10 Sekunden sagen, was du machst und warum genau das für sie spannend ist?

Was du jetzt prüfen solltest:

•	 Wird dein Angebot in einem Satz verständlich?

•	 Weiß man sofort, was dich von anderen unterscheidet?

•	 Hast du eine klare Aussage, statt schwammiger Floskeln wie „maßgeschneiderte Lösungen“ 

oder „individuelle Beratung“?

Action-Tipp:

Formuliere deinen Positionierungssatz nach dem Muster:

Ich helfe [Zielgruppe] dabei, [konkretes Problem] zu lösen, auf genau meine Art.

Beispiel:

„Ich helfe StartUps, mit einem klaren Branding sichtbarer zu werden – strategisch, visuell und emotional.“

3.
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5 Sofortmaßnahmen
Emotion schlägt Information

Emotion schlägt
Information

Warum das wichtig ist:

Menschen kaufen nicht rational, sie kaufen (meistens zumindest) aus dem Bauch heraus.

Eine Marke, die nur informiert, bleibt austauschbar.

Eine Marke, die emotional anspricht, bleibt im Kopf – und im Warenkorb.

Vertrauen, Sympathie, Begeisterung: Das sind die wahren Umsatz-Booster.

Mini Check:

Lies deine Startseite oder dein Angebot laut vor.

Frag dich: Klingt das nach dir oder nach einem Info-Text?

Würde dein Wunschkunde denken: „Das fühlt sich richtig an“?

Was du jetzt prüfen solltest:

•	 Spricht dein Markenauftritt eher den Verstand oder das Gefühl an?

•	 Verwendest du lebendige Bilder, Storytelling oder menschliche Sprache?

•	 Klingt dein Text nach „Broschüre“ oder nach echter Verbindung?

Marken, die Gefühle auslösen, verkaufen besser.

Weil sie mehr als ein Angebot liefern: eine Haltung.

Action-Tipp:

Streiche auf deiner Website 3 Floskeln und ersetze sie durch emotionale Aussagen

oder echte Beispiele. Ziel: Weniger Blabla, mehr Verbindung.

4.
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5 Sofortmaßnahmen
Social Proof: Der unterschätzte Umsatztreiber

Social Proof: Der unterschätzte 
Umsatztreiber.

Warum das wichtig ist:

Wir verlassen uns auf das Urteil anderer, besonders, wenn wir uns unsicher sind.

Marken, die zeigen, wer ihnen schon vertraut, erzeugen Sicherheit und Glaubwürdigkeit.

Kein Eigenlob wirkt so stark wie ehrliches Feedback, echte Einblicke oder bekannte Referenzen.

Mini Check:

Schau dir deinen Webauftritt an.

Wird dort sichtbar, wer dir bereits vertraut und warum das funktioniert hat?

Was du jetzt prüfen solltest:

•	 Zeigst du Kund:innen, Cases oder Testimonials sichtbar auf deiner Website?

•	 Nutzt du echte Zitate statt anonymer Aussagen?

•	 Kommunizierst du Ergebnisse, statt nur Abläufe?

Action-Tipp:

Wähle 1–2 zufriedene Kund:innen aus und frage aktiv nach einem kurzen Zitat, idealerweise mit

Bild und Name. Setze es prominent auf deine Website oder dein Social-Media Profil.

Menschen wollen sehen: Was habe ich davon – und wer hatte das schon?

5.
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Und jetzt?

Und jetzt?
Du weißt jetzt, wo du ansetzen kannst.

Wenn du beim Umsetzen Unterstützung brauchst oder gemeinsam auf deine Markenwirkung

schauen willst, melde dich gerne.

Ich biete dir ein kostenloses Gespräch an, in dem wir deine Marke gemeinsam reflektieren und überlegen,

wie du einzelne Impulse für dich nutzen kannst.

Ich freue mich, von dir zu hören!

Lukas Zischke
Founder & Creative Director

Kostenloses Erstgespräch buchen

Schreibe mir eine E-Mail

https://cal.com/zischkestudio/15min
mailto:hello@zischke.studio


zischke.studio®

Eine Marke von Lukas Zischke e. K.

Kiesekampweg 12, 48157 Münster

Tel.: +49 (0) 251 23 98 85 57 

WhatsApp: +49 (0) 175 5846425 

Mail: hello@zischke.studio


